
 

 

PEC ist ein internationaler Technologieanbieter mit lokaler Präsenz in Europa (Belgien, Deutschland, Ungarn), den USA, 

China und Japan.  

 

In unserem Geschäftsbereich Energiespeicherung arbeiten PEC-Mitarbeiter an der Technologie und Ausrüstung für die 

Entwicklung und Herstellung der erneuerbaren Energien von morgen.  

Für weitere Informationen besuchen Sie uns unter www.peccorp.com. 

 

Für unser Büro in Süddeutschland suchen wir einen: 

 

 

Vertriebsingenieur 
 

Ihre Aufgaben 

Sie sind für den kompletten Verkaufsablauf unserer Standard-Batterietestgeräte verantwortlich: 
• Für die Identifizierung von Perspektiven und neuen Umsatzströmen in deutschsprachigen Ländern in 

Europa 
• Für die Entwicklung von Vertriebsmöglichkeiten mit bestehenden Kundenkonten 
• Für die Kundenbesuche vor Ort mit Präsentationen und Vorführungen 
• Für die Vorbereitung und Darstellung von Angeboten 

 

Der ideale Bewerber hat 
Wir suchen einen hoch motivierten Profi und reife Persönlichkeit, mit einer ausgeprägten Fähigkeit zur Kommunikation 

mit Kunden.  
 
Die Erfüllung der folgenden Anforderungen wird vorausgesetzt: 

• Master in Elektronik oder entsprechende Berufserfahrung 
• Ausgewiesenes kommerzielles Wissen und hohe Verhandlungskompetenz 
• Fließende Deutschkenntnisse (muttersprachliches Niveau),  

• Englischkenntnisse, andere Sprachen sind ein Plus 
• Ergebnisorientierter, proaktiver und unternehmerischer Geist 
• 50 % Reisen 

 
War diese Liste ein bisschen viel? Wir erwarten nicht, dass Sie vom ersten Tag an ein Experte sind, aber wir erwarten 
eine motivierte und zupackende Einstellung. 

 

Warum PEC? 

Die Arbeit bei PEC bedeutet, dass Sie Teil eines internationalen Hauptakteurs sein werden, der zum Bau von 

Batteriefabriken beiträgt, die eine Schlüsselrolle bei der Umstellung auf eine kohlenstofffreie Gesellschaft spielen 
werden. 
 

• Sie erhalten ein marktgerechtes und Ihrer Erfahrung entsprechendes Vergütungspaket 
• Sie werden einen unbefristeten Arbeitsvertrag erhalten, der Ihnen Sicherheit und Stabilität bietet 
• Sie haben die Möglichkeit, Ihre Zukunft selbst zu gestalten und sich in einem dynamischen und 

internationalen Unternehmen, das auf Innovation und Kundenzufriedenheit setzt, weiterzuentwickeln. 
• Ein attraktives Gehaltspaket mit Verkaufsbonus 

 

Bereit für die Herausforderung? 

Bewerben Sie sich bevorzugt auf unserer Webseite http://careers.peccorp.com oder senden Sie Ihren Lebenslauf und 
Ihr Anschreiben an jobs@peccorp.com. 

 
Senefelderstraße 15, 86368 Gersthofen, Germany  

http://careers.peccorp.com/
mailto:jobs@peccorp.com

